
Koraci od ideeje do ugovora. Šta raditi, a šta 
treba da izbegnete? Kako napraviti ponudu i 
formirati cenu? 

Sponzorstva 
u sportu
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Vlasnici sportskih prava
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Kompanije i brendovi



Šta je 
sponzorstvo?
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★ Ugovor između vlasnika sportskog prava 
(sport rights holder) i brenda (sponsor) 
koji uključuje novčano (fee) ili robno 
(in-kind) davanje sponzora sa ciljem 
ostvarivanje komercijalnih (marketing) 
ciljeva brenda. 

★ Komercijalni ciljevi brenda se ostvaruju 
asocijacijom ciljnih javnosti (fanova, 
učesnika, posmatrača…) sa sportskim 
proizvodom koja je u vlasništvu vlasnika 
sportskog prava. 

★ Često nematerijalni i teško merljivi 
elementi asocijacije (lojalnost brendu i 
jačina veze, dugotrajna promena 
vrednosti i ponašanja kupca, ukupna 
medijska vrednost…)

Marketing taktika
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Zamislite dete od 7 godina koje je krenulo da 
trenira košarku i obožava da gleda Lekjerse i 
posebno kako igra Lebron Džejms.

Odvedete ga u prodavnicu po patike za košarku ili 
da kupi loptu, i dete zapazi Lebronov potpis ili 
njegovu sliku pored izloženih patika.

To će napraviti ozbiljan udarac na vaš novčanik, a 
patike ništa bolje neće biti od standardnih, makar 
po vašem mišljenju. 

Ipak, dete će podsvesno misliti da će baš zbog tih 
patika ili te lopte, biti bolje u sportu kojim se bavi.

Asocijacija
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Sponzorstva je uvek
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Sportski proizvod Publika Brend (Kompanija) 



★ Podrška, pomoć 
○ “Želimo da vas podržimo”.... Nije podrška, 

niti pomoć vašem projektu
○ Davanje “ali nemoj nigde molim te da 

objavljuješ, da mi se ne zakače….
○ Patronaža od imućnog prijatelja 

★ Sempling bez jasne koristi za vas
○ Poklon čokoladice za vaš startni paket
○ Nagrade za prvoplasirane na trci
○ Vaučer za popust u prodavnici opreme za 

učesnike
★ Lepljenje logotipa (Prezentacija sponzora)

○ Logo na majici
○ Baner na stadionu
○ Flajer u startnom paketu

Šta nije sponzorstvo?
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Akteri
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VLASNICI SPORTSKIH 
PRAVA

Bilo da je reč u sportisti, klubu, 
takmičenju, svako sportsko 
pravo okuplja sportski 
auditorijum koji podržava i 
navija za pobedu. Na 
vlasnicima sportskih prava je 
odgovornost da svoju publiku 
gaje i podignu marketing 
vrednost svog sportskog 
brenda. 

MARKETING AGENCIJE

BRENDOVI
Kompanije moraju znati svoje 

vrednosti, svoju misiju, ali i imati 
jasnu sliku marketing ciljeva da 

bi njihove kampanje bile 
isplative.

Agencije stvaraju kreativne 
aktivacije sponzorstava i 

osiguravaju da se marketing 
ciljevi ispune



★ Brend: Telenor

★ Vlasnik sportskog prava: 
Srpski Atletski Savez

★ Pravo: Generalno sponzorstvo 
SAS

★ Sportisti: Strahinja Jovančević, 
Mihail Dudaš, Milana Tirnanić

★ Cilj (pretpostavka): Kampanja 
brend pozicioniranja (long-tail) 
Telenora kao vodeće mreže 
(posebno kod mlađe 
populacije) 

★ Tema i asocijacija: Brzina (biti 
najbrži), Pobeda (popeti se na 
vrh i zadržati se)

★ Aktivnosti: Bilbordi, školski 
program “Brzinom do zvezda” 
(promocija projekta kroz 
poslovnice), logo na dresovima 
reprezentacje...

Primer 
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http://www.youtube.com/watch?v=0vSaz3kJyoI


Aktivacije
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http://www.youtube.com/watch?v=eKK4Cp2CkfM
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http://www.youtube.com/watch?v=A1hDscZfE2w
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Primeri 
aktivacija 
na 
Belgrade 
Business 
Run 2019



Kako doći do 
sponzorstva?
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Proces prodaje sponzorstva

Istraživanje vaše publike!

Mapiranje prospekata i 
pronazak kontakta

Zakazivanje sastanka 
putem email-a

“Follow-up”Ugovor

Izveštaj i evaluacija 
projekta

Više puta email 
podsećanje

Realizacija i aktivacija 
sponzorske kampanje 

Prodajni sastanak

Kreiranje sponzorske 
ponude
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START KURSA 
22. april 2021. 
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